I automazione personalizzata

Soluzioni vincenti, basate su esperienza, flessibilita e fantasia

<< l__) isale a oltre due anni ¢ mez-

V2o fa la fondazione della no-
stra societa, nata per far ¢ che la casa
madre, la Seica, fornitore I'__';l{}}.'lkilt‘ di
apparecchiature di test automatico e
sisterni di saldatura selettiva, potesse
offrire alla clientela un servizio a 360
\t_{r;uji‘ con inclusa anche Natomazio-
ne”, Cosi esordisce Andrea Rocco,
presidente di Seica Automation, che
oggi propone i suoi prodotti, oltre che
attraverso la casa madre, anche diret-
tamente ai clienti finali. “Si tratta di
gruppi multinazionali leader nel set-
tore Automotive, Lighting e della tele-
lonia a cui Seica Autornation lornisce
a livello worldwide - specifica Roceo
-, Il nostro core business & il “board
handling’ per la produzione elettroni-
ca’, Da circa un anno Seica Autom:-
tion ha potenziato il reparto d'inge-
oneria per sviluppare soluzioni custom

di automazione industriale. “Vorrem-
mo che Pattivita di personalizzazione
dei prodotti prendesse il sopravvento
sul board handling in future™ E in
effetti, la capacita di customizzare,
unita ai tempi di consegna r‘;ipi:fi. al
profondo background professionale
e alla ]_“Jr‘fldnzim][_‘ radicatia in Eure pa
sono punti di forza notevoli per Seica,
rispetto ai competitor, “Ad esempio,
all'esicente settore dellautomaotive,
offriamo quella qualitive quello studio
per il dettaglio difficili da eguagliare.”
Seica Automation & cresciuta del 25%
nel 2015, mentre le previsioni per il
2016 si attestano sul 309%. In elfetti
Tautomazione per I'ltalia rappresenta
un fiore all'occhiello e Seica ne & un
degno rappresentante poiché riesce a
creare soluzioni ad hoe usando: “eclet-
tismo, know-how e la fantasia tipica di
noi italiani”, conclude il presidente.
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E luce fu

Energia, umana ed elettrica. Ovunque nel mondo

CCT Tnavitae un sogno’ lavita & quella del Cavalier Ma-

U rino Bernasconi, il soono - raccontato nel volume
appena citato - & la sua impresi, laLE. Jmpi;ulti Elettrici.
Un'impresa che coinvolge tutto: la moglie Graziella, i figli
Cinzia e Luca che continuano il percorso imprenditoriale del
padre e le risorse umane, che & come facessero parte anch'es-
se della famiglia, poiché “Un'azienda & fatta soprattutto di
maestranze; oltre la parte produttiva si riesce a soddisfare
anche la parte progettuale”. Quella di Marino Bernasconi &
una storia di successo fatta di viaggi nelle aree piti impervie e

critiche della terra. “Negli anni “70-80 eraancora pin difficile
operare in certi Innghi, come in Libia o in Algeri;t" racconta
nella nostra intervista. "Oggi con il gruppo LE; porto la luce
ovungue, da Lodi al Cremlino. Daltro canto, sin da picco-
lo, sono sempre stato affascinato dall'energia elettrica.”. E il
gruppo LE, che vantale certificazioni piii prestigiose per ope-
are in tutto il mondo. opera nel comparto elettromeccanico
suinmpianti di alta, media e bassa tensione e vanta esperienze
dirette in Cina, Russia, India, Brasile, Tanzania, Algeria, Ser-
hia Paesi dell'Est ed Europa. Il moto di LE. & “garantire ai
clienti il massimo del servizio in tempi molto brevi”™. Conclude
il cavalier Bernasconi: “1libro che ho seritto & un monito per
i siovani che debbono continuare a credere nel sisterna Italia,
To da sempre ho a cuore le nuove generazioni alle quali dob-
biamo lasciare ottimi esempi da seguire. Occorre trasmettere
loro che & necessario seminare bene, per raccogliere in ab-
hondanza. Al contrario non si avri nessun raccolto™.
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